
3 Meses
32 Horas
DURACIÓN

18:00 - 20:10*
08:00 - 10:10*
(UTC- 6)

HORARIO
Lunes y Sábado

SÍNCRONO

MODALIDAD
Online

+51 987 323 957

INFORMES E
inscripciones

PROGRAMA DE ESPECIALIZACIÓN

INICIO
31 de AGOSTO

EN EL MERCADO
ELÉCTRICO MEXICANO 

CONTRATOS Y NEGOCIACIONES
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Ecosistema 
internacional
• Comunidad 

académica 
global

• Interacción 
entre alumnos y 

expertos 
internacionales

Múltiples 
Certificaciónes 
internacionales
Obtienes 
certificaciones que 
fortalecen tu perfil 
profesional y aumentan 
tu competitividad 
laboral.

Especialización 
institucional
• Institución 

enfocada 
exclusivamente 

en ingenierías
Infraestructura 
digital
• Laboratorios 

virtuales
• Plataformas de 

simulación y 
prácticaModelo pedagógico 

aplicado
• Aprendizaje 

basado en 
práctica real

• Casos reales

Estándares 
académicos 
internacionales
• Programas alineados 

a normativas y 
marcos globales

• Contenidos 
comparables a 
instituciones top

NUESTRO DIFERENCIAL ACADÉMICO

INTERNACIONAL
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TU VENTAJA

PROFESIONAL
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Acompañamiento académico continuo
Recibes soporte y orientación durante 
todo el programa para asegurar un 
aprendizaje efectivo.

Acceso extendido a la plataforma
Disponibilidad del contenido hasta por 1 
año para repaso, refuerzo y actualización 
continua.

Docentes con experiencia real en el 
sector
Aprendes de ingenieros en ejercicio, con 
trayectoria en proyectos, empresas y 
sistemas eléctricos internacionales.
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OBJETIVO

PERFIL

GENERAL
Capacitar al participante en la 
comprensión, análisis y gestión integral 
del Mercado Eléctrico Mayorista 
mexicano, con el fin de
fortalecer su capacidad para diseñar, 
comparar y optimizar estrategias de 
suministro eléctrico bajo condiciones 
reales de operación y regulación 
vigentes en México.

• Profesionales de ingeniería eléctrica, ingeniería mecánica, derecho, 
economía,

• administración, finanzas, gestión energética o carreras afines que se 
desempeñan o proyectan desempeñarse en áreas comerciales o 
contractuales.

• Ejecutivos, consultores, funcionarios y especialistas de empresas 
generadoras, suministradoras, comercializadoras, distribuidoras, 
grandes consumidores de energía, usuarios calificados, entidades 
gubernamentales y firmas de asesoría técnica o legal.

• Perfiles técnicos, comerciales, financieros o legales que, sin ser 
responsables finales de la negociación contractual, requieren una 
comprensión sólida de los componentes técnicos, económicos y 
regulatorios que intervienen en los contratos del mercado libre de 
electricidad.

• Conocimientos básicos de ingeniería eléctrica o experiencia 
comprobable en el sector energético.

• Disponibilidad para participar activamente en las sesiones y 
desarrollar los casos prácticos y evaluaciones del programa.
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PROFESIONAL
BENEFICIO

COMPRENDER el marco 
regulatorio y la estructura 
operativa del mercado eléctrico
mexicano.

ANALIZAR las metodologías 
del cálculo y estructuración de 
precios en distintos tipos de 
contratos eléctricos. 

IDENTIFICAR  los 
elementos clave para la 
acreditación y participación en 
el mercado
eléctrico mayorista.

EVALUAR el impacto de 
cargos adicionales y 
certificaciones en los costos 
de los contratos eléctricos. 

DESARROLLAR 
habilidades para estructurar y 
comercializar contratos de 
cobertura eléctrica eficientes.

FOMENTAR el uso de 
herramientas y estrategias para 
la gestión de riesgos en el
mercado eléctrico

Pag.05Temario - Contrato y Negociaciones en el Mercado Mexicano
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ACADÉMICA
RUTA 

Profesional con
conocimientos básicos

en Gestión Comercial

Perfil de Egreso

Fundamentos
FASE 1

FASE 2

La base del MEM y 
Marco Normativo 
(Módulos I, II, III)

Estrategias
FASE 3Coberturas e 

IntegraciónComerci
al (Módulos X-XIII)

Contractuales
Análisis de Estructuras 
de Precio y Gestión de 

Riesgos (Módulos IV-IX) 

Profesional especializado en 
Contratos y Negociaciones 
del Mercado Eléctrico de 
México.

INGRESO

EGRESO
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*INEL podrá realizar modificaciones y/o actualizaciones en la plana docente 
y/o en los contenidos de los cursos, cuando ello resulte necesario para 
garantizar la pertinencia y excelencia académica del programa

DE ALTO PERFIL
DOCENTES

Temario - Contrato y Negociaciones en el Mercado Mexicano

Más de 20 años de experiencia liderando 
proyectos de energía, centros de control, 
digitalización y transición energética en 
Latinoamérica. Ha desarrollado estrategias 
comerciales y modelos de negocio para empresas, 
inversionistas y operadores del sector.

Especialista en mercados energéticos, desarrollo 
de negocios y transformación del sector eléctrico

Tomas Reyes 
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MÚLTIPLES

CERTIFICACIONES

La certi�cación INEL valida tu dominio en estudios de 
conexión y proyectos eléctricos, reforzando tu per�l 
con respaldo especializado y enfoque en lo que exige 
el mercado energético.

Amplía tu campo de acción en un 
mercado competitivo, con mayores 
posibilidades de asumir roles de 
liderazgo y proyectos estratégicos.

Obtén PDUs PMI®, actualiza tus competencias y 
mantén tus credenciales vigentes con formación de 
alcance internacional.

La certi�cación IEEE acredita tu formación 
con estándares internacionales, dándote 
credibilidad global y una clara 
diferenciación en el sector eléctrico.

CERTIFICACIONES AMERICANAS

INEL PLUS

USA

CERTIFICACIÓN LATAM

(RECONOCIMIENTO)(RECONOCIMIENTO)

Pag.

REQUISITOS PARA ACCEDER A LA DOBLE CERTIFICACIÓN:

Certificación INEL: Certificación IEEE:
• Desarrollo de las evaluacio-

nes con nota final igual o 
mayor a 14

• Entrega del trabajo 
final

• Formulario IEEE
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MÓDULOS
Marco regulatorio y 

estructura del mercado
eléctrico mexicano 

01 02

(4 horas cronológicas)

Precio marginal local 
(2 horas cronológicas)

Acreditación de una carga
como participante de MEM  

03 04

(4 horas cronológicas)

Estructura de precios en un
contrato térmico a precio 

variable 
(2 horas cronológicas)

Estructura de precios en un 
contrato renovable a 

precio variable 

05 06

(2 horas cronológicas)

Estructura de precios en un 
contrato renovable y 

térmico a precio variable 
(2 horas cronológicas)

Estructura de precios
en un contrato a precio �jo  

07 08

(2 horas cronológicas)

Estructura de precios
referenciada a las TFSB 

(2 horas cronológicas)
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VER ESTRUCTURA CURRICULAR COMPLETA
Conoce el detalle de sesiones y aplicación técnica del programa.

https://inelengineering-my.sharepoint.com/:b:/g/personal/natalieaguirre_inelinc_com/IQA5J2v1sEPpQre76cdvrqcoAW7hkjO348wXuss6oI-F_zQ?e=WSaKzc
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MÓDULOS
Cargos adicionales que se

 deben tomar en cuenta en 
contratos de suministro y 
su impacto en contratos

09 10

(2 horas cronológicas)

Contrato de cobertura
eléctrica. Energía y 

Potencia a través de 
fuentes térmicas

(2 horas cronológicas)

11
Contrato de cobertura 

eléctrica. Energía y 
Potencia a través de 
fuentes renovables

(2 horas cronológicas)

12
Contrato de cobertura
eléctrica. Certi�cados

de energía limpia
(2 horas cronológicas)

13
Esquema completo

desde la adquisición de
una cobertura eléctrica

hasta su comercialización
(2 horas cronológicas)

VER ESTRUCTURA CURRICULAR COMPLETA
Conoce el detalle de sesiones y aplicación técnica del programa.

https://inelengineering-my.sharepoint.com/:b:/g/personal/natalieaguirre_inelinc_com/IQA5J2v1sEPpQre76cdvrqcoAW7hkjO348wXuss6oI-F_zQ?e=WSaKzc


INVERSIÓNINVERSIÓN
USD 667
PASOS DE INSCRIPCIÓN

Enviar el 
comprobante de 

pago a 
inel@inelinc.com al 

realizar el pago.

Ingresar sus 
datos 

personales y de 
facturación a 

https://bit.ly/INE
L_Matricula_PE_

EI_07_26_2

Recibirá las 
instrucciones para 

el acceso al aula 
virtual, el 

contenido del 
programa estará 

disponible el día de 
inicio.

01 02 03
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 Pagos 
internacionales 

sin
complicaciones

Cuotas sin 
interés

BENEFICIOS DE PAGO

Flexibilidad 
pensada para 
profesionales

Acceso 
inmediato 

al programa

Respondemos
tus consultas

EJECUTIVA
COMERCIAL

(+51) 987 323 957
institute@inelinc.com

https://bit.ly/INEL_Matricula_PE_EI_07_26_2 
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Impacto en 
rentabilidad

Diseñamos programas de capacitación corporativa alineados a los objetivos estratégicos 
de tu organización, desarrollados bajo estándares técnicos de alto nivel y alineados a los 
desafíos reales de la industria, enfocados en fortalecer las competencias de tu equipo, 
optimizar el desempeño operativo y generar resultados medibles y sostenibles

Evaluemos las necesidades de capacitación de su organización para 
implementar la solución técnica más eficiente.

Contacto

Flexibilidad 
operativa

Formación sin 
interrumpir 

operaciones.

Talento 
comprometido

Desarrollo y retención 
del equipo.

Alineación 
estratégica
Capacitación 

según objetivos 
empresariales.

Mayor 
productividad

Mejora eficiencia y 
calidad técnica.

Reduce costos y 
mejora resultados.

CAPACITACIÓN

CORPORATIVA

Respondemos
tus consultas

EJECUTIVA
COMERCIAL

(+51) 928 057 880
institute@inelinc.com
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www.inelinc.com

“Ingeniería para el mundo real”

https://inelinc.com/
https://www.instagram.com/inel.inc?utm_source=ig_web_button_share_sheet&igsh=ZDNlZDc0MzIxNw==
https://www.facebook.com/inelinc
https://www.linkedin.com/school/inelinc/posts/?feedView=all
https://www.tiktok.com/@inel.inc?is_from_webapp=1&sender_device=pc

