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CONTRATOS Y NEGOCIACIONES

EN ELMERCADO

ELECTRICO COLOMBIANO

PROGRAMA DE ESPECIALIZACION




éSabias queunagestioninadecuadadelos contratos de suministro
eléctrico puede poner en riesgo la rentabilidad y continuidad
operativa?

Los contratos en el mercado libre de electricidad deben negociarse
y gestionarse con precision para evitar sobrecostos, sanciones y
otros riesgos que puedan comprometer el éxito de las empresas.
La creciente complejidad del sector eléctrico, junto con las
constantes actualizaciones regulatorias, hace indispensable que los
profesionales desarrollen conocimientos profundos y especializados
en los aspectos comerciales y legales de estos contratos.

Para los gestores de contratos energéticos, es crucial contar con
habilidades avanzadas que les permitan obtener condiciones
favorables para sus empresas, garantizando al mismo tiempo el
cumplimiento de las normativas vigentes y la sostenibilidad de las
operaciones.

Es por ello que INEL ha creado meticulosamente el Programa de
Especializacion en Contratos y Negociaciones en el Mercado Eléctrico
Colombiano, una formacién avanzada disefada para aqgquellos
profesionales que buscan destacarse en la gestion contractual en el
sector energético. A través de este programa, aprenderds a dominar
herramientas y estrategias clave para optimizar tus operaciones y
minimizar los riesgos asociados a la administracion de contratos.

No existen requisitos previos para este programa, aunque se
recomienda conocimiento basico en gestion comercial o regulacion
eléctrica.
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Al culminar el programa el alumno estara capacitado
en:

Comprender el marco regulatorio
del mercado eléctrico colombiano

para gestionour contratos de
energia

Desorrollor habilidades
de negocion y gestion
contractual entre
generadores,
distribuidores y
consumidores

Aplicar normativas
en la elaboracion
de contratos
energeéticos
asegurando el
cumplimiento
legal y operativo

Evaluar riesgos
financieros y
contractuales en el
mercado eléctrico
para garantizar la
rentabilidad

Opt|m|zar contratos
para la integracion de
energias renovables en

redes interconectadas

Adquirir conocimientos técnicos
sobre redes eléctricas y su impacto
en contratos energéticos



El programa de especializacion esta dirigido a los
siguientes profesionales:

Ingenieros eléctricos,
ingenieros mecanicos,
abogados y
profesionales del sector
eléctrico interesados
en dreas comerciales,
regulatorias,
contractuales y de
planificacion.
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Modulo I: Origen de los mercados de energia en
Colombia
(4 horas cronolégicas)

Comprender la evolucién y marco histérico del mercado
energético colombiano y sus principales reformas

Sesion1
e Caracteristicas generales del sector eléctrico colombiano

e Detalles de la Crisis Energética de 1990

e Modelos de Gestidn de Sistemas Eléctricos
Sesion 2

e |La Reforma del sector eléctrico colombiano
o ley 142 de 1994
o Lley 143 de 1994
o Diseno institucional del sector eléctrico

Médulo II: Estructura del mercado eléctrico
colombiano
(6 horas cronolégicas)

Identificar los componentes del precio de la energia y factores
que afectan su formacion

Sesion 3

e Estructura del mercado eléctrico colombiano
o Negocios en competencia. Generacion y Comercializacion
o Monopolios naturales: Transmision y Distribucion
o Segmentacion de usuarios: Regulados y No Regulados

o Operacion y Administracion del Sistema Interconectado
Nacional

Sesion 5

e Cargo por Confiabilidad
o Objetivo del mecanismo
o Mecanismos de asignacion de obligaciones

o Costo Equivalente Real de la Energia y precio base del
Mercado

Médulo lli: Despacho econémico y despacho ideal
(2 horas cronolégicas)

Comprender el despacho econémico e ideal para optimizar la
generacion de energia

Sesion 6
 Despacho Econémico y Despacho Ideal (primera parte)

» Despacho Econémico y Despacho Ideal (Segunda parte)



» Determinacion de Costos Variables de
Generacion hidricos y térmicos

e Precio de Bolsa como historia

Médulo IV: Contratos forward y
analisis del PPA
(2 horas cronolégicas)

Comprender y analizar el uso de
contratos forward en el mercado eléctrico
colombiano

Sesion 7

e Contratos forward de energia en el
mercado colombiano

e Naturaleza juridica y regulatoria de los
contratos en el mercado

e Tipos de contratos en el mercado de
energia

e Ejercicio practico de despacho de
contratos

» Proceso centralizado para mercado
regulado y Sicep

Sesion 8

Estructuracion de los contratos

Garantias y seguros

Contratos de opciones: Calls, Puts y
Collars

Valoracion de opciones

Médulo V: Contratos Futuros
(4 horas cronolégicas)

Conocer la funcién y beneficios de
los contratos futuros en el mercado
energético

Sesion 9

e Contratos de futuros (Derivex)
o Esquema operativo del mercado
o Garantias y llamados a margen

e Operatividad e integracion de Derivex al
Mercado de Energia

Médulo VI: Tarifas para usuarios
finales
(2 horas cronolégicas)

Analizar los factores que determinan las
tarifas eléctricas para usuarios finales

Sesion 10

e Tarifas para usuarios finales

o Estructura del Costo Unitario para la
prestacion del servicio

o Componentes T, D, Pérdidas y Otras
o Componente G
o Componente C

e Tendencias en la comercializacion de
energia

Modulo VII: Gestion del Riesgo en la
Negociacion de Contratos
(4 horas cronolégicas)

Aprender estrategias de gestion de
riesgos en la negociaciéon de contratos
energéticos

Sesion 11

e Riesgos y mitigacion en contratos |
o Repaso de estadistica bdasica
o Categorizacion de riesgos |
o Riesgos de mercado
o Riesgos de contraparte

Sesion 12

e Riesgos y mitigacion en contratos |I
o Categorizacion de riesgos I

° Riesgos de produccion /
volumeétricos

e Valoracion de riesgos

« Estrategias de mitigacion (primera parte)
Sesion 13

* Estrategias de mitigacion (segunda
parte)

* Implementacion de politicas de gestion
de riesgos

e Monitoreo y reporte

e Normas y estandares internacionales



Médulo VIIi: Financiacion de proyectos
(2 horas cronolégicas)

Conocer las fuentes de financiamiento aplicables a proyectos
energéticos en Colombia

Sesion 14

e Financiacion de proyectos
o Modelo financiero simple de un proyecto de generacion
o Fuentes de ingresos de los activos de generacion

o Modelo financiero de un proyecto de generacion: Ejercicio
practico

Médulo IX: Panorama de las energias renovables en
Colombia
(4 horas cronolégicas)

Comprender el estado y futuro de las energias renovables en el
mercado colombiano

Sesion 15

e Panorama de las energias renovables en Colombia
o Especificaciones de los contratos para energias renovables
o Mecanismos de contratos para recursos renovables
o Certificados de energia renovable y alternativas de mercados

Sesion 16

e Retroalimentacion final



Fabio Uribe Isaza

Especialista en Contratos y

Negociaciones en el Mercado
Eléctrico

Mas de 20 aiios de experiencia en mercados
eléctricos y gas.

Maestria en Ingenieria de Sistemas, con
especializacion en finanzas para una vision integral
de los mercados energéticos.

Experiencia liderando proyectos en estrategia
de negocios, optimizacion de portafolios de
generacion y expansion en nuevas geografias.

Actualmente instructor de Inel - Escuela Técnica
de Ingenieria y Jefe de de Andlisis de Mercados en
Celsia S.A. ESP.

NOTA: INEL se reserva el derecho de modificar la plana
docente, por motivos de fuerza mayor o por disponibilidad
del expositor, garantizando que la calidad del programa no
se veq afectada.




El participante estard acompanado a lo largo de todo
el programa por los docentes y personal de soporte
quienes resolverdn todas sus dudas y consultas.

MODALIDAD ONLINE

Sincrona o en tiempo real

Metodologia
dil= Préctico [ Tedrico

5 Aula virtual
pi._ Sesiones grabadas y recursos
A adicionales

— Proyecto final con asesoria de
88 los instructor (es)

Certificacion
V7, \N o
LI por 32 hrs. cronologicas
valida a nivel internacional

REQUISITOS

Internet con una velocidad
minima de 8 Mbps de descarga
y 4 Mbps de subida. Audifono y
micréfono operativos.

Audifono y microfono operativos

Uso de cdmara web y
pantalla doble opcional, pero
recomendado.




Al finalizar exitosamente el programa de especializacion,
el alumno recibird doble certificacion, uno por parte

de Inel - Escuela Técnica de ingenieria y otro por IEEE
(Institute of Electrical and Electronics Engineers).

Requisitos para acceder @) ‘)

a la doble certificacion:

» Asistencia minima del 70% a
las clases en vivo.
» Nota final de 14 a mds.
« Presentacion del proyecto final. CREDENTIALy
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CERTIFICADO w

Otorgado a:
ROBERT LUIS ROSAS ROMERO
Por haber completado en forma satisfactoria el:

“PROGRAMA DE ESE’ECIALIZACI()N CONTRATOS Y NEGOCIACIONES
EN EL MERCADO ELECTRICO COLOMBIANO”

Desarrollado desde el 19 del 2022 hasta el 25 de agosto del 2022.
6 los contenidos detallados al reverso,

g0 '

kad Levano vérgara

Supervisor de Calidad Académica
inel

Emitido el dia 12 de agosto de 2021
Huancayo, Pera

Certificacion valida a nivel internacional que
acredita 32 horas cronolégicas
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CERTIFICATE OF COMPLETION

This is to certify

Alexander Alexander Carlos Carlos

has completed

Contracts and Negotiations in the Colombian Electricity Market

29 June, 2024
Pert

Inel is an approved provider of IEEE CEU/PDH Certificates.
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IEEE proporcionard un certificado PDH/CEU para
este curso. [EEE otorga 3.2 CEU's




INVERSION

Inversion
en Perd

s/
3,310

FINANCIAMIENTO EN PARTES
SIN DESCUENTO

Noz_‘q: Consultar por opciones
adicionales de financiamiento.

CONTACTO

Ejecutiva
comercial:

Karen Ortiz

@ karenortiz@inelinc.com

@ Teléfono: +51 987 323 957

Aplican descuentos por pago al contado

Inversion
extranjero

US$
880

INSCRIPCION

Enviar el comprobante de pago

a inel@inelinc.com al realizar el
pago.

12,

Ingresar sus datos personales y de
facturacion a
https://bit.ly/INEL_Matricula_PE_
EI_04_25_1

3

Recibird las instrucciones para
el acceso al aula virtual, el
contenido del programa estard
disponible el dia de inicio.


mailto:inel@inelinc.com
https://bit.ly/INEL_Matricula_PE_EI_04_25_1
https://bit.ly/INEL_Matricula_PE_EI_04_25_1

CAPACITACION

Por ello, en Inel estamos comprometidos con las empresas. Por eso,
SOMOS sus socios estratégicos a largo plazo en la formaciéon continua de
profesionales, exigida por el contexto actual.

CORPORATIVA

Mantener a los mejores talentos comprometidos es clave para garantizar
que no renuncien o se vayan a un competidor. La razon #1 por la que los
empleados dejan las empresas es la falta de desarrollo profesional.

Modalidad online
sincronica,
asincrénica o inhouse.

Capacitacion
personadlizada
conforme a los
requerimientos

de la organizacion.

Incrementa la
rentabilidad y
apertura nuevas lineas
de negocio

Mejora y retén el talento
de tu empresa

Aumento de la
productividad,
eficiencia y calidad del
trabajo.

CONTACTO

Ejecutivo
comercial:

Annel Pillaca

@ annelpillaca@inelinc.com

@ Teléfono: +51978 421 697


mailto:annelpillaca%40inelinc.com?subject=
https://api.whatsapp.com/send?phone=51978421697&text=%C2%A1Hola%20Annel!%20%F0%9F%91%8B%20Deseo%20mayor%20informaci%C3%B3n%20sobre%20el%20%E2%9A%A1%20Curso%20de%20especializaci%C3%B3n%20Dise%C3%B1o%20El%C3%A9ctrico%20de%20L%C3%ADneas%20de%20Transmisi%C3%B3n%20(modalidad%20grabada)




