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CONTRATOS DE ENERGIA




éSabias que la CNE ha proyectado larealizacion de cuatro procesos
licitatorios entre 2025 y 2028, buscando licitar un total de 22.500
GWh?

El mercado eléctrico chileno es un entorno dindmico donde los
contratos energéticos son clave para garantizar el equilibrio entre
oferta y demanda. Una gestion adecuada de estos contratos no
solo evita sobrecostos y sanciones, sino que también incrementa la
rentabilidad y sostenibilidad de las operaciones.

La interaccion de regulaciones legales, condiciones comerciales y
aspectos técnicos requiere conocimiento especializado para tomar
decisiones estratégicas acertadas. En un entorno tan cambiante,
este enfoque es indispensable para garantizar el éxito en las
operaciones del mercado eléctrico.

Por ello, INEL ha disenado este programa para capacitar a
profesionales que buscan especializarse en la contratacion de
energia y licitaciones en el mercado eléctrico chileno.

No existen requisitos previos para este programa, aunque se
recomienda una base en gestion comercial o regulacion eléctrica.
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Al finalizar el programa de especializacion el alumno
serd capaz de:

Comprender la estructura del mercado
eléctrico chileno y su impacto técnico,
comercial y regulatorio.

Analizar las caracteristicas

de los contratos eléctrico

y su aplicacion en

diferentes tipos de
clientes.

Dominar el proceso
de princing y las
etapas esenciales
para estructurar
contratos
energéticos
eficientes.

Aplicar estrategias
para evaluar
contratos y
gestionar riesgos en
mercados
eléctrico-libres y
regulados.

Examinar aspectos
financieros y de
inversion asociados a

contratos energéticos para
optimizar la rentabilidad.

Disenar estrategias para
licitaciones y contratos
sostenibles, promoviendo
energias renovables y
certificaciones ambientales.



El programa de especializacion estd dirigido a los
siguientes profesionales:

Ingenieros eléctricos,
ingenieros mecanicos,
abogados y
profesionales del sector
eléctrico interesados
en dreas comerciales,
regulatorias,
contractuales y de
planificacion.
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Médulo I: Mercado eléctrico chileno
(2 horas cronol()gicos)

Comprender la estructura y funcionamiento del mercado
eléctrico chileno.

Sesion1

e Fundamentos de la regulacion del mercado eléctrico en Chile
o Principios del Mercado Eléctrico en Chile
o Regulacion en generacion
o Regulacion en transmision
o Regulacion en distribucion
o Estructura de cobros y pagos

e Generacion
o Principales actores
o Evolucién de matriz
o Tendencias y politicas energéticas de largo plazo

e Transmision
o Normativa y planificacion
o Tarificacion
o Tendencias y desafios

Distribucion
o Operacion del sector
o Elementos clave para clientes industriales

Médulo II: El mercado mayorista del mercado chileno
(4 horas cronolégicos)

Identificar las dindmicas del mercado mayorista y su impacto en
el sector eléctrico.

Sesion 2

¢ Descripcion del mercado mayorista
e Estructura del mercado mayorista
o Modelo marginalista chileno
o Roles y responsabilidades del Coordinador Eléctrico Nacional
o Interaccion entre participantes
o Balance oferta - demanda

e Mercado Spot
o Definicion y funcionamiento
o Determinacion del precio spot
o Factores que influyen en su variabilidad
o Liquidacion de transacciones spot

Sesion 3

e Determinacion de costos marginales
o Metodologia de cdalculo
o Variables técnicas consideradas
o Impacto de restricciones operativas
o Costos variables combustibles



e Despacho econdmico

o Orden de mérito

o Programacién de la operacion
o Restricciones técnicas

o Servicios complementarios

Médulo lli: Tipos de clientes en el
mercado chileno
(2 horas cronolégicas)

Clasificar los diferentes tipos de clientes en
el mercado eléctrico chileno.

Sesion 4

Definicion de clientes eléctricos

Clientes regulados

o Definicion y caracteristicas

o Criterios de consumo para clientes
regulados

o Tarifas reguladas: estructura y calculo

° Reladén contractual con
distribuidores

Clientes libres

o Definicion y caracteristicas

o Criterios de consumo para clientes
libres

o Negociacion de contratos

Clientes mixtos

o Clasificacion intermedia
o Opciones de cambio de régimen
o Factores para la eleccion de régimen

Médulo IV: Tipos de contratos de
energia en Chile
(6 horas cronolégicas)

Analizar los principales tipos de contratos
energéticos en el mercado chileno.

Sesion 5

e Contratos regulados

o Definicion y caracteristicas de los
contratos regulados
o Componentes tarifarios

o Metodologia de cdlculo de tarifas
reguladas

o Relacion contractual entre clientes y
empresas distribuidoras

o [imitaciones de los contratos
regulados

e Contratos libres
o Definicion y caracteristicas de los
contratos libres
o Proceso de negociacion
o Tipos de contratos en el régimen libre

o Andlisis de riesgos y beneficios de
cada tipo de contrato

o Requisitos para convertirse en cliente
libre

e Otros contratos del mercado eléctrico
o Contratos de compra venta de
energia (Fisicos

o Contratos de compra venta de
energia (financieros)
o Contratos de atributos de ERNC

Médulo V: El proceso de pricing
(2 horas cronolégicas)

Explicar el proceso de pricing y los factores
que lo determinan.

Sesion 6

e Factores que influyen en el pricing

o Costo de generacion
o Costo de transmision y distribucion
o Demanda del cliente
o Oferta y competencia en el mercado
o Factores regulatorios
e Componentes del precio de la energia

o Precio base de la energia

o Peajes y cargos regulados

o Traspasos de costos sistémicos
o Cargos por energia renovable

Sesion 7
e Etapas del proceso de pricing

e Modelos del pricing

o Pricing estatico
o Pricing dindmico
o Princing horario

e Caso aplicativo - Disefio de una
propuesta de pricing para un cliente
industrial



Médulo VI: Proceso de contratacion

de energia
(2 horas cronolégicas)

Describir las etapas clave en el proceso
de contratacion de energia.

Sesion 8

e Contratacion de energia en el régimen
regulado

o Proceso de contratacion para clientes
regulados

o Estructura tarifaria en el régimen
regulado

» Contratacion de energia en el régimen
libre
o Etapas del proceso de contratacion
en el régimen libre
o Tipos de contratos en el régimen libre

» Aspectos regulatorios en el proceso de
contratacion

e Comparacion de contratacion entre
regimenes

e Proceso de cambio de proveedor

e Caso aplicativo - Proyecto de generacion
local o por el proveedor

Madulo VII: Andlisis de contratos
energéticos (PPA)
(6 horas cronolégicas)

Evaluar los aspectos técnicos y legales de
los contratos energéticos (PPA).

Sesion 9

e Componentes clave de un contrato
energeético

e Andlisis técnico de contratos energéticos

o Perfil de consumo del cliente

o Evaluacion de la adecuacion del
contrato

o Impacto técnico de la energia
renovable

e Andlisis econdmico de contratos
energeéticos
o Cdlculo del costo total del contrato

o Comparacion con alternativas de
mercado

o Evaluacion de riesgos econdmicos

Sesion 10

e Andlisis legal y regulatorio

o Cumplimiento normativo
o Clausulas contractuales clave
o Garantias y responsabilidades

e Caso aplicativo - Andlisis de un contrato
regulado

Médulo VIiI: Licitaciones de energia
para clientes finales
(2 horas cronolégicas)

Examinar los procedimientos y estrategias
en licitaciones de energia para clientes
finales.

Sesion 11

Proceso de licitacion de energia

o Determinacion de la demanda

o Elaboracién de las bases de licitacion
o Convocatoria y participacion

o Presentacion de ofertas

o Evaluacién y adjudicacion

o Firma de contrato

e Caracteristicas de los contratos
adjudicados

o Duracion de los contratos

o Precios ofertados

o Condiciones de suministro

o Inclusion de energia renovable

e Impacto de las licitaciones en el
mercado eléctrico

 Incorporacion de energia renovable en
las licitaciones

e Caso aplicativo - licitaciones recientes
“Cambios en la estructura de precios”



Médulo IX: Gestion del Riesgo en el
mercado libre y regulado
(2 horas cronolégicas)

Aplicar estrategias de gestion del riesgo
en mercados regulados y libres.

Sesion 12

e Gestion de riesgos en el mercado
regulado

o Riesgos especificos del mercado
regulado

o Estrategias de mitigacion

e Caso aplicativo - Andlisis de un contrato
regulado tipico

e Gestidn de riesgos en el mercado libre

o Riesgos especificos del mercado libre
o Estrategias de mitigacion
e Caso aplicativo - Estrategias para

minimizar penalizaciones por
desviaciones de consumo

Sesion 13

e Cambios regulatorios y su impacto en la
gestion de riesgos
o Marco regulatorio chileno

o Impacto de los cambios regulatorios
en el mercado libre

o Estrategias para adaptarse a un
entorno regulatorio dindmico

e Caso aplicativo - Andlisis de un cambio
regulatorio reciente

e Incorporaciéon de energias renovables y

almacenamiento en la gestion de riesgos

¢ Desarrollo de estrategias integrales de
gestion de riesgos

Médulo X: Contratos para energias
renovables y certificados de
energia renovable

(2 horas cronolégicas)

Diseriar contratos para energias
renovables y certificados relacionados con
energia sostenible.

Sesion 14

e Contratos para energia renovable

o Definicion y tipos de contratos
o Estructura de los contratos renovables
e Certificados de energia renovable

o Tipos de certificaciones
o Beneficios de los certificados
o Limitaciones de los certificados

Sesion 15

e Consideraciones de los contratos

o Temas legales

o Temas econdmicos
o Temas técnicos

o Temas regulatorios

Sesion 16

e Retroalimentacion final




Juan Pablo Tapia

4 Especialista en Contratos de
Energia y Licitaciones en Chile

Ingeniero Civil en Electricidad con Diplomado en
Regulacion y Mercado Eléctrico de la Universidad de
Santiago de Chile y Mdster en Economia Energética de
la Universidad Técnica Federico Santa Maria.

Mas de 20 afios de experiencia en regulacion,
comercializacion de energig, licitaciones y contratos
en empresas como GasAtacama, Statkraft y Cerro
Dominador CSP.

Lideré la adjudicacion de mas de 50 contratos PPA
y participd en mas de 200 licitaciones eléctricas en
empresas como Statkraft Chile y Cerro Dominador
CSP, optimizando el margen comercial.

Actualmente instructor de Inel- Escuela Técnica

de Ingenieria y en Safira Energia Chile SpA, como
Especialista Senior en Regulacion y Mercado Eléctrico
desarrollando andlisis de mercado y representando d
la empresa ante organismos reguladores en Chile.

NOTA: INEL se reserva el derecho de modificar la plana
docente, por motivos de fuerza mayor o por disponibilidad
del expositor, garantizando que la calidad del programa no

se vea afectada.




El participante estard acompanado a lo largo de todo
el programa por los docentes y personal de soporte
quienes resolverdn todas sus dudas y consultas.

MODALIDAD ONLINE

Sincrona o en tiempo real

a=  Metodologia
Préctico [ Tedrico

5 Aula virtual
pi._ Sesiones grabadas y recursos
—ZS adicionales

— Proyecto final con asesoria de
A8 los instructor (es)

Certificacion
V7, \N °
LI por 32 hrs. cronologicas
valida a nivel internacional

REQUISITOS

Internet con una velocidad
minima de 8 Mbps de descarga
y 4 Mbps de subida. Audifono y
micréfono operativos.

Audifono y microfono operativos

Uso de cdmara web y pantalla
doble opcional, pero altamente
recomendado.




Al finalizar exitosamente el programa de especializacion,
el alumno recibird doble certificacion, uno por parte

de Inel - Escuela Técnica de ingenieria y otro por IEEE
(Institute of Electrical and Electronics Engineers).

Requisitos para acceder B
a la doble certificacion: M

Escuela Técnica de Ingenieria

Certificacion INEL:

e Desarrollo de las evaluaciones con
nota final igual o mayor a 14
Certificacion IEEE CREDENTIALjy

. —PROGRAM—
e Entrega del trabajo final
e Formulario IEEE

CERTIFICADO M

Otorgado a:

ROBERT LUIS ROSAS ROMERO

Por haber completado en forma satisfactoria el:
“PROGRAMA DE ESPECIALIZACION

EN CONTRATOS DE ENERGIA Y LICITACIONES
EN CHILE"

Certificacion valida a nivel internacional que
acredita 32 horas cronologicas

< IEEE

CERTIFICATE OF COMPLETION

This is to certify that

Robert Luis Rosas Romero

has completed

Energy Contracts and Tenders in Chile
Specialization Program

29 June, 2024

LETE
Fol
| CEU
'-\.J-\.‘\-}..___.-g‘l"

HiTE

|EEE Vice President, Educational Activities

IEEE proporcionard un certificado PDH/CEU para
este curso. IEEE otorga 3.2v CEU's /32 PDH




FINANCIAMIENTO EN PARTES
SIN DESCUENTO

Noz_‘q: Consultar por opciones
adicionales de financiamiento.

CONTACTO

Ejecutiva
comercial:

Karen Ortiz

@ karenortiz@inelinc.com

@ Teléfono: +51987 323 957

INVERSION

Inversion
extranjero

Aplican descuentos por pago al contado

INSCRIPCION

Enviar el comprobante de pago
a inel@inelinc.com al realizar el

pago.

12,

Ingresar sus datos personales y de
facturacion a
https://bit.ly/INEL_Matricula_PE_
EI_08_25_1

3

Recibird las instrucciones para
el acceso al aula virtual, el
contenido del programa estard
disponible el dia de inicio.


mailto:inel@inelinc.com
https://bit.ly/INEL_Matricula_PE_EI_08_25_1
https://bit.ly/INEL_Matricula_PE_EI_08_25_1
mailto:lizbethore%40inelinc.com?subject=
https://api.whatsapp.com/send?phone=51987323957&text=%C2%A1Hola%20Karen!%20Deseo%20mayor%20informaci%C3%B3n%20sobre%20el%20Programa%20de%20Especializaci%C3%B3n%20en%20Contratos%20de%20Energ%C3%ADa%20y%20Licitaciones%20en%20Chile.
https://api.whatsapp.com/send?phone=51987323957&text=%C2%A1Hola%20Karen!%20Deseo%20mayor%20informaci%C3%B3n%20sobre%20el%20Programa%20de%20Especializaci%C3%B3n%20en%20Contratos%20de%20Energ%C3%ADa%20y%20Licitaciones%20en%20Chile.

Mantener a los mejores talentos comprometidos es clave para garantizar
que no renuncien o se vayan a un competidor. La razon #1 por la que los
empleados dejan las empresas es la falta de desarrollo profesional.

Por ello, en Inel estamos comprometidos con las empresas. Por eso,
SOMOS sus socios estratégicos a largo plazo en la formaciéon continua de
profesionales, exigida por el contexto actual.

CAPACITACION
CORPORATIVA

Modalidad online Aumento de la

sincrénica, productividad,
asincronica o inhouse. eficiencia y calidad del
trabajo.

Capacitacion

personadlizada
conforme a los
requerimientos CONTACTO
de la organizacion.

Key Account

Manager
Incrementa la Cecilia
rentabilidad y Aguirre

apertura nuevas lineas
de negocio

@ marleniaguirre@inelinc.com
Mejora y retén el talento

de tu empresa @ Teléfono: +51940 992 033


mailto:marleniaguirre@inelinc.com
https://bit.ly/4fOQ9XB
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