EJECUTIVOS
COMERCIALES B2B

EN EL SECTOR ELECTRICO

PROGRAMA DE ESPECIALIZACION




éSabias que el sector eléctrico peruano enfrenta grandes desafios
para aprovechar las oportunidades comerciales y técnicas que
ofrecen las nuevas tecnologias?

El sector eléctrico peruano enfrenta grandes desafios, pero también
presenta importantes oportunidades comerciales y técnicas.
Aprovecharlas requiere una comprension integral de aspectos
como la estructura del sistema eléctrico, sus normativas y el
comportamiento del mercado.

Para ello, los ejecutivos comerciales necesitan una base tedrica
sOlida que explique qué es el sistema eléctrico, su composicion y
funcionamiento integrado, desde la generacion y transmision hasta
la distribucion y el consumo y convertirlas en propuestas técnicas y
comerciales estratégicas.

Es por ello que INEL ha creado el Programa de Especializacion
para Ejecutivos Eléctricos Comerciales B2B, para profundizar en
la estructura, normativas y funcionamiento técnico del sistema
eléctrico peruano con la finalidad de desarrollar propuestas técnico-
econdmicas estratégicos.

No existen requisitos previos para este programa, aunque se
recomienda conocimiento bdsico en gestion comercial.
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Al finalizar el programa de especializacion el alumno
serd capaz de:

Comprender los fundamentos técnicos

de la electricidad y la estructura de los
sistemas eléctricos que regulan el

contexto peruano.

Conocer a profundidad

el marco normativo y
regulatorio del sector
eléctrico peruano.

Explorar
tecnologias
emergentes
aplicadas
al sector
eléctrico.

Evaluar los
principales
indicadores y datos

representativos
del sector eléctrico
peruano.

Identificar y evaluar
oportunidades de

negocio en el sector
eléctrico para el mercado
B2B.

Desarrollar habilidades para
disefiar y presentar propuestas
técnico-comerciales efectivas.



El programa de especializacion estd dirigido a los
siguientes profesionales:

Ingenieros eléctricos,
ingenieros mecanicos y
profesionales del sector
eléctrico interesados

en dreas comerciales,
regulatorias y estructura
del sector eléctrico
peruano.
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Médulo I: Fuhdamentos de electricidad
(2 horas cronol()gicos)

Comprender los principios basicos de la electricidad.

Sesion1

e Conceptos bdsicos de electricidad
o Carga eléctrica y conductividad
o Ley de Coulomb y campo eléctrico
o Potencial eléctrico y energia
o Corriente y resistencia
o Circuitos eléctricos basicos

¢ Leyes fundamentales de la electricidad
o ley de Ohm
o Efecto Joule
o Leyes de Kirchhoff
o Potencial eléctrico

e Tipos de corriente
o Corriente Alterna (CA)
o Corriente Directa (CD)

Médulo II: Sistemas de energia eléctrica
(2 horas cronolégicas)

Entender la estructura de los sistemas eléctricos, sus
componentes principales y su funcionamiento integrado.

Sesion 2

e Estructura general de los sistemas eléctricos
e Sistemas eléctricos en corriente alterna

o Generacion de corriente alterna

o Parametros: frecuencia, fase y amplitud

o Caracteristicas de la corriente alterna

o Componentes reactivos:. capacitores e inductores
o Potencia activa, reactiva y aparente

o Aplicaciones y ventajas de la AC

Fuentes de generacion eléctrica

o Centrales termoeléctricas
o Centrales hidroeléctricas
o Energias renovables: solar, edlica, geotérmica

e Sistemas de transmision de energia

o Tipos de lineas de transmision

o Eficiencia en el transporte de electricidad
o Efectos corona

o Caida de tension

Sistemas de distribucion de energia

o Redes de distribucion primaria y secundaria
o Equipos en la distribucion (cables, transformadores)
o Planificacion de la red de distribucion



o Aytomat{zacién de redes de
distribucion
o Conexiobn con usuarios finales

e Sistemas de almacenamiento de energia

Médulo IlI: Funhdamentos del sector
eléctrico del Peri
(2 horas cronolégicas)

Conocer la estructura, los actores
principales y el marco regulatorio del
sector eléctrico peruano.

Sesion 3

e Estructura del mercado eléctrico
peruano

o Introduccién al mercado eléctrico
peruano

o Modelos de mercado
o Consumidores de energia

e Componentes del sector eléctrico
peruano

o La generacion eléctrica en el Peru
o L transmisién eléctrica en el Pert
o [a distribucién eléctrica en el Per

e Organismos reguladores del sector
eléctrico en Peru

o OSINERMING
o COES
o MINEM

e Matriz energética peruana

o Composicion actual de la matriz
energética peruana

o Oportunidades de diversificacion
energética

* Interconexion de Componentes al
Sistema Interconectado Nacional

o Introduccién al SEIN
o Interconexion de la generacion
o Interconexion de la transmisién

o Interconexion de la distribucion

Médulo IV: Normatividad y base
legal del sector eléctrico en el Per(
(4 horas cronolégicas)

Conocer las normativas que regulan el
sector eléctrico.

Sesion 4
* Base legal del sector eléctrico del PerG

o Ley de la Industria Eléctrica

o Ley de los Servicios Eléctricos
Nacionales

o Decreto Ley Normativo de Electricidad
o Ley General de Electricidad
o Ley de Concesiones Eléctricas

e Normatividad de energia en Peru

o Normatividad para industrias

o Normatividad para energias
renovables

o Normatividad de electrificacion rural

e Politicas energéticas nacionales

» Normas internacionales aplicables al
sector eléctrico

o Normas IEC (International
Electrotechnical Commission)

o Normas IEEE (Institute of Electrical and
Electronics Engineers)

o Normativa de integracion de energias
renovables

Sesion 5
* Fijacion de tarifas de electricidad en el
perd

e Regulacion del mercado de electricidad
enel PerG

e Acceso Universal

e Marco regulatorio de los RER en el Peru




Médulo V: Sector de la generacion
eléctrica en el Pert
(4 horas cronolégicas)

Estudiar los aspectos técnicos, legales
y econémicos del sector de generacion
eléctrica.

Sesion 6

e Introduccion a la generacion eléctrica
e Recursos energéticos del Peru
o Hidrologia y potencial hidroeléctrico

° Reservas de gas natural para
generacion

o Potencial solar y edlico en regiones
del Peru

e Marco Operativo de las plantas
generadoras

o Coordinaciéon a través del COES
o Regulacion de calidad

Sesion 7

e Estrategias comerciales en generacion
¢ Innovacion tecnoldgica en generacion
e Generacion distribuida

o Regulacion
o Ventajas econémicas y comerciales
o Impacto en el mercado

o Erinpipoles empresas de Generacion el
erd

Modulo VI: Sector de la transmision
eléctrica en el Per(
(2 horas cronolégicas)

Estudiar los aspectos técnicos, legales
y econémicos del sector de transmision
eléctrica.

Sesion 8

Introduccion al sector de transmision
eléctrica

Infraestructura de transmision eléctrica

o [ineas de transmision
o Subestaciones
o Torres y conductores

Regulacion y tarifas de transmision
Desempeno técnico y eficiencia
Principales empresa de Transmision en el
Perd

Médulo VII: Sector de la
distribucion eléctrica en el Pera
(4 horas cronolégicas)

Estudiar los aspectos técnicos, legales
y econémicos del sector de distribucion
eléctrica.

Sesion 9

e Introduccion al sector de la distribucion
eléctrica

e Calidad del suministro eléctrico
* Infraestructura del sistema de
distribuciéon
o [ineas de distribucion
o Transformadores
o Redes subterraneas y aéreas
o Medidores de energia
* Actores Principales del sector de
distribucion
o Concesionarios urbanos
o Empresas rurales

Sesion 10

e Regulacion y tarifas en distribucion

o Normatividad
o Rol de OSINERGMIN
o Fijacién de tarifas

e Principales empresa de Distribucion en el
Perd

e Innovacion tecnoldgica en distribucion

Maodulo VIII: Sector de los usuarios
libres en el Per
(2 horas cronolégicas)

Estudiar los aspectos técnicos, legales y
economicos del sector de usuarios libres.

Sesion 11

o :%troduccién al mercado de usuarios
ibres

e Contratos de suministro eléctrico
e Regulacion para usuarios libres

o Supervision

o Perfil de los usuarios libres

o Derechos del usuario libre

o Obligaciones del usuario libre



e Gestion de la demanda energética en
usuarios libres

e Impacto del mercado libre en el SEIN

e Migracion de usuario regulado a usuario
libre

o Requisitos técnicos y administrativos
o Proceso de migracion
o Beneficios de migracion

¢ Principales empresas de Usuarios libres
en el Perd

Médulo IX: Resultados e
indicadores del sector eléctrico en
el PerG

(2 horas cronolégicas)

Analizar los principales indicadores y datos
representativos del sector eléctrico del
Pert. del sector eléctrico del PerU.

Sesion 12

e Indicadores de generacion eléctrica

o Capacidad instalada por tipo de
generacion

o Produccién de energia renovable y no
renovable

o Factores de capacidad de las
centrales

o Indices de eficiencia en generacion
e Indicadores de consumo eléctrico

o Demanda maxima historica y
proyectada

o Consumo por sectores econdmicos
o Tendencias en el consumo residencial
o Andlisis del mercado de clientes libres

e Indicadores de transmision eléctrica

o Longitud de lineas de transmision en
operacion
o Pérdidas en el transporte de energia

o Niveles de confiabilidad en
transmision

o Desempeno de las redes de
transmision regionall

e |Indicadores de distribucion eléctrica

o Cobertura eléctrica nacional

o Tiempos de interrupcion por usuario
(sAIDI)

o Frecuencia de interrupcion por usuario
(SAIFI)

o Niveles de pérdidas en distribucion
o Indicadores de electrificaciéon rural

Médulo X: Oportunidades
comerciales en el sector eléctrico
(4 horas cronolégicas)

Identificar oportunidades de negocio en

el sector eléctrico y conectar soluciones
técnicas con necesidades comerciales.

Sesion 13

|dentificacion de nichos de mercado

o Andlisis de demanda eléctrica
o Tendencias globales aplicadas al Perd

Modelos de hegocio en el sector eléctrico
de Perl

Proyectos de electrificacion rural

o Impacto social y econémico
o Financiacion e incentivos
o Desafios operativos

Proyectos de eficiencia energética

o Impacto social y econémico
° Financiacion e incentivos
o Tecnologias clave

Almacenamiento de Electricidad

o Impacto social y econémico
o Financiacion e incentivos
o Tecnologias clave

Sesion 14

Introducpién a los términos de
referencias

o Definicion del TDR

o Aplicaciones de TDR en proyectos
eléctricos

Componentes de un TDR

Desarrollo de los TDR en los estudios
Eléctricos

Uso de los TDR para atraer inversiones

o Djserio de TDR enfocados en la
viabilidad econémico

o Estructura un TDR que facilite la
atraccion de capital



Médulo XI: Disefo y Ejecucion de Médulo XII: Innovacion y
Propuestas Técnico-Comerciales Tendencias Tecnologicas en el
(4 horas cronolégicas) Sector Eléctrico

(2 horas cronolégicas)
Diseniar y establecer estrategias para

propuestas técnico-comerciales efectivas, Explorar tecnologias emergentes y su
alineadas con los requerimientos del impacto en la operacién y estrategia del
mercado B2B. sector eléctrico.
Sesion 15 Sesion 17
e |dentificacion de necesidad e Medicion Inteligente

o Andlisis de mercado * Energias renovables

o Andlisis del perfil del cliente » Movilidad Eléctrica

o Diagnéstico téchico * Digitalizacion de la electricidad
e Desarrollo de la solucion técnica Diseno e Generacion Distribuida

de sistemas BESS para respaldo
e Ciberseguridad en el sector eléctrico
o Seleccion de la tecnologia apropiada

o Dimensionamiento y Diseno preliminar

> Andlisis de factibilidad técnica Sesion 18

° Documentacion técnica * Retroalimentacion final
e Evaluacion econdmica y financiera

Sesion 16

e Elaboracion de la propuesta técnico-
comercial
o Resumen ejecutivo
o Descripcion de la necesidad
o Solucién técnica propuesta
o Andlisis financiero
o Cronograma de implementacion

e Ejecucion y monitoreo de proyectos
técnico-comerciales

* Gestion de riesgos en proyectos técnico-
comerciales




Roberto Aponte

Especialista en Estrategias de
Desarrollo Comercial B2B

Ingeniero Mecanico-Eléctrico de la Universidad
Nacional de Ingenieria (UNI) y Maestria en Direccion
Estratégica de Marketing. Ademas, con certificacion
enEstrategias B2B y diplomados en Gestion Comercial.

Mas de 15 afos de experiencia en instalaciones
eléctricas, Tl, seguridad y desarrollo de marcas
multinacionales, ha trabajado en empresas como ABB,
Schmersal, Finder, FMF, Conexled y Hellermanntyton.

Lidero el disefio y ejecucion de estrategias
técnico-comerciales para empresas, optimizando
redes de distribucion y fortaleciendo alianzas
estratégicas con empresas del sector eléctrico y Tl.

Actualmente instructor de Inel-Escuela Técnica
de Ingenieria, asi como CEO y fundador de
TECNOTOTAL, un marketplace industrial que
combina asistencia comercial con tecnologias de
inteligencia artificial.

NOTA: INEL se reserva el derecho de modificar la plana
docente, por motivos de fuerza mayor o por disponibilidad
del expositor, garantizando que la calidad del programa no

se vea afectada.




El participante estard acompanado a lo largo de todo
el programa por los docentes y personal de soporte
quienes resolverdn todas sus dudas y consultas.

MODALIDAD ONLINE

Sincrona o en tiempo real

a=  Metodologia
Préctico [ Tedrico

5 Aula virtual
pi._ Sesiones grabadas y recursos
—ZS adicionales

— Proyecto final con asesoria de
A8 los instructor (es)

Certificacion
V7, \N °
LI por 36 hrs. cronologicas
valida a nivel internacional

REQUISITOS

Internet con una velocidad
minima de 8 Mbps de descarga
y 4 Mbps de subida. Audifono y
micréfono operativos.

Audifono y microfono operativos

Uso de cdmara web y pantalla
doble opcional, pero altamente
recomendado.




Al finalizar exitosamente el programa de especializacion,
el alumno recibird doble certificacion, uno por parte

de Inel - Escuela Técnica de ingenieria y otro por IEEE
(Institute of Electrical and Electronics Engineers).

Requisitos para acceder

a la certificacion: ®
+ Completar evaluaciones por

méd u | 0. Escuela Técnica de Ingenieria
« Presentacion del proyecto final.
+ Nota final de 14 a mas.

CERTIFICADO w

Otorgado a:

ROBERT LUIS ROSAS ROMERO

Por haber completado en forma satisfactoria el:
“PROGRAMA DE ESPECIALIZACION PARA EJECUTIVOS
COMERCIALES B2B EN EL SECTOR ELECTRICO”
Desarrollada desde el 26 de marzo del 2025 hasta el 28 de junio del 2025.

Durante el programa se desarrollé los contenidos detallados en el reverso.
Duracioén: 36 horas cronologicas

Certificacion valida a nivel internacional que
acredita 36 horas cronologicas




FINANCIAMIENTO EN PARTES
SIN DESCUENTO

Noz_‘q: Consultar por opciones
adicionales de financiamiento.

CONTACTO

Ejecutiva
comercial:

Annel Pillaca

@ annelpillaca@inelinc.com

@ Teléfono: +51978 421 697

INVERSION

Inversion
extranjero

Aplican descuentos por pago al contado

INSCRIPCION

Enviar el comprobante de pago
a inel@inelinc.com al realizar el

pago.

12,

Ingresar sus datos personales y de
facturacion a
https://bit.ly/INEL_Matricula_PE_
EI_1_25_1

3

Recibird las instrucciones para
el acceso al aula virtual, el
contenido del programa estard
disponible el dia de inicio.


mailto:inel@inelinc.com
https://bit.ly/INEL_Matricula_PE_EI_11_25_1
https://bit.ly/INEL_Matricula_PE_EI_11_25_1
mailto:lizbethore%40inelinc.com?subject=
https://api.whatsapp.com/send?phone=51978421697&text=%C2%A1Hola%20Annel!%20Deseo%20mayor%20informaci%C3%B3n%20sobre%20el%20Programa%20de%20Especializaci%C3%B3n%20para%20Ejecutivos%20Comerciales%20B2B%20en%20el%20Sector%20El%C3%A9ctrico%20

Mantener a los mejores talentos comprometidos es clave para garantizar
que no renuncien o se vayan a un competidor. La razon #1 por la que los
empleados dejan las empresas es la falta de desarrollo profesional.

Por ello, en Inel estamos comprometidos con las empresas. Por eso,
SOMOS sus socios estratégicos a largo plazo en la formaciéon continua de
profesionales, exigida por el contexto actual.

CAPACITACION
CORPORATIVA

Modalidad online Aumento de la

sincrénica, productividad,
asincronica o inhouse. eficiencia y calidad del
trabajo.

Capacitacion

personadlizada
conforme a los
requerimientos CONTACTO
de la organizacion.

Key Account

Manager
Incrementa la Cecilia
rentabilidad y Aguirre

apertura nuevas lineas
de negocio

@ marleniaguirre@inelinc.com
Mejora y retén el talento

de tu empresa @ Teléfono: +51940 992 033


mailto:marleniaguirre@inelinc.com
https://bit.ly/4fOQ9XB
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