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Acompanamiento
personalizado

Acceso 1 ano
a la plataforma

Beneficios Comunidad Inel

Precio
preferente:
Para todos los
programas solo
durante su
lanzamiento.

+1000
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CAPACITADAS

Revision
CV/Linkedin:
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cSabias que...

un entendimiento inadecuado del
Mercado Eléctrico Mayorista y sus
mecanismos de contratacion puede
resultar en sobrecostos significativos
y pérdida de oportunidades
comerciales?

El mercado eléctrico mexicano es complejo, donde el

Precio Marginal Local, los contratos de cobertura eléctrica

y los Certificados de Energias Limpias son cruciales para

la rentabilidad. La interaccidn de estos elementos y las
distintas modalidades de contratacion disponibles hacen
que las decisiones informadas sean esenciales para el éxito
operativo y financiero.

Un suministrador debe estructurar contratos que protejan .

sus margenes e intereses de sus clientes. Un usuario
calificado debe comprender como las modalidades de

contratacion afectan su factura. Los generadores necesitan

optimizar estrategias de cobertura y comercializacion en un

mercado de precios volatiles y decisiones con impactos a

largo plazo. Asi, desarrollar un conocimiento profundo de las

estructuras de precios, los mecanismos de mercado y las

estrategias de contratacion es una necesidad fundamental

para la supervivencia y el éxito en el MEM. a

Es por ello que INEL ha desarrollado este Programa

Especializado en el Mercado Eléctrico Mexicano, una
formacioén integral para profesionales que buscan dominar
los aspectos técnicos, comerciales y regulatorios del MEM.
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Objetivos

Comprender el marco
regulatorio y la estructura
operativa del mercado
eléctrico mexicano

Analizar las metodologias del
cdlculo y estructuracion de
precios en distintos tipos de
contratos eléctricos

Identificar los elementos
clave para la acreditacion y
participacion en el mercado
eléctrico mayorista

Evaluar el impacto de cargos
adicionales y certificaciones
en los costos de los contratos
eléctricos

Desarrollar habilidades para
estructurar y comercializar
contratos de cobertura
eléctrica eficientes

Fomentar el uso de
herramientas y estrategias
para la gestion de riesgos en
el mercado eléctrico




Este programa esta

disefado para:

-

Ingenieros eléctricos,
ingenieros mecanicos,
abogados y
profesionales del
sector eléctrico
interesados en
dreas comerciales,
regulatorias,
contractuales y de
planificacion.

Requisitos

QS Conocimientos bdsicos en gestion
comercial y en sistemas eléctricos en
A México.
Se utilizard excel

No es requisito indispensable.
Deseable contar con experiencia
en dreas de planificacion y
regulacion de procesos en la
negociacion o administracion
de contratos energéticos.




Estructura
curricular

Médulo

Marco regulatorio y estructura del
mercado eléctrico mexicano
(4 horas cronolégicas)

Comprender el marco regulatorio y roles
en el mercado eléctrico mexicano

* Marco regulatorio y estructura del
mercado eléctrico mexicano

o Antecedentes y Estructura del Sector
Eléctrico Mexicano

o Mercqdo Eléctrico Mayorista en México
(MEM)

Mercado de energia

Mercado de potencia

Mercado de certificados de energia
limpia

Subasta de derechos financieros de
transmision

Subasta de mediano y largo plazo

o Participantes del mercado eléctrico
mayorista en México

Requisitos para los participantes
o Ftapas de Mercado (MDA, MTR)
¢ Tarifas finales de suministro bdsico
o Tipos de Tarifas existentes en México

o Tarifas de alto Consumo Comercial
susceptibles a migracion al MEM

o Elementos que conforman una tarifa
GDMTH

o Ubicacion de los Insumos para el
cdlculo del pago por Tarifa GDMTH

o Fjercicio para determinar la TFSB para
un cliente

o [dentificacion de Oportunidades
o Comparativa con ofertas en MEM

Médulo

Precio marginal local
(2 horas cronolégicas)

Explicar el calculo e importancia del
Precio Marginal Local (PML)

e Precio marginal local
o Importancia del PML
o Determinacion del PML

e Contratos de suministro eléctrico
considerando precios de mercado

o Andlisis cuantitativo
Pagos de energia
Pagos de potencia

Médulo

Acreditacion de una carga como
participante de MEM
(4 horas cronolégicas)

Comprender el proceso de acreditacion
para participar en el Mercado Eléctrico
Mayorista.

e Acreditacion de una carga como
participante de MEM

o Marco legal y regulatorio
o Metodologia

o Proceso de Alta como Participante del
Mercado

e Andilisis de la demanda y perfiles de
carga

o Andlisis desde una carga en
suministro basico

o Andlisis de requerimientos especificos
Energia renovable y/o convencional
IREC/ CEL

o Comportamientos especificos de
consumo




Modulo

Estructura de precios en un
contrato térmico a precio variable
(2 horas cronolégicas)

Analizar precios variables en contratos
térmicos y sus factores determinantes

» Contrato de suministro. Estructura de
precios en un contrato térmico a precio
variable

o Contrato de suministro térmico con
precio variable

Ejemplo practico de un contrato de
suministro térmico a precio variable

Determinacion de riesgos y su
mitigacion
o Clausulas en anexos de pagos para
contratos de suministro térmico a
precios variables

Clausulas contractuales
Riesgos contractuales

Médulo

Estructura de precios en un
contrato renovable a precio
variable

(2 horas cronolégicos)

Evaluar precios variables en contratos
renovables considerando su
intermitencia

e Contrato de suministro. Estructura de
precios en un contrato renovable a
precio variable

o Contrato de suministro renovable con

precio variable

Ejemplo practico de un contrato de

suministro renovable a precio
variable

Determinacion de riesgos y su
mitigacion
o Clausulas en anexos de pagos para
contratos de suministro renovable a
precios variables

Clausulas contractuales
Riesgos contractuales

Moédulo

Estructura de precios en un
contrato renovable y térmico a
precio variable

(2 horas cronolégicas)

Examinar precios mixtos en contratos
térmicos y renovables con tarifas
variables.

e Contrato de suministro. Estructura de
precios en un contrato renovable y
térmico a precio variable

o Contrato de suministro renovable y
térmico con precio variable

Ejemplo practico de un contrato de
suministro renovable y térmico a
precio variable

Determinacion de riesgos y su
mitigacion
o Clausulas en anexos de pagos para
contratos de suministro renovable y
térmico a precios variables

Clausulas contractuales
Riesgos contractuales

Médulo

Estructura de precios en un
contrato a precio fijo
(2 horas cronolégicas)

DiseAar estrategias para contratos
eléctricos a precio fijo estables

e Contrato de suministro. Estructura de
precios en un contrato a precio fijo

o Contrato de suministro con precio fijo

Ejemplo practico de un contrato de
suministro con precio fijo

Determinacion de riesgos y su
mitigacion
o Clausulas en anexos de pagos para
contratos de suministro con precio fijo
Clausulas contractuales
Riesgos contractuales




@ Médulo

Estructura de precios referenciada
alas TFSB
(2 horas cronolégicas)

Comprender la referencia de precios
basada en TFSB

e Contrato de suministro. Estructura de
precios referenciada a las TFSB

o Contrato de suministro con precios
referenciados a SB

Ejemplo practico de un contrato de
suministro con precio variable

Determinacion de riesgos y su
mitigacion
o Clausulas en anexos de pagos para

contratos de suministro referenciado
a suministro basico

Clausulas contractuales
Riesgos contractuales

@ Médulo

Cargos adicionales que se deben
tomar en cuenta en contratos

de suministro y suimpacto en
contratos

(2 horas cronolégicas)

Identificar cargos adicionales y su
impacto en contratos eléctricos.

e Cargos adicionales que se deben tomar
en cuenta en contratos de suministro y
su impacto en contratos

o Tarifas reguladas: Transmision,
dIStI’IbL!(_)IOﬂ, cenase, conexos,
rentabilidad

o Cargos por congestion
o Cargos trasladables del mercado

° Médulo

Contrato de cobertura eléctrica.
Energia y Potencia a través de
fuentes térmicas

(2 horas cronolégicas)

Analizar contratos eléctricos térmicos
enfocados en energia, potencia y riesgos

e Contrato de cobertura eléctrica. Energia
y Potencia a través de fuentes térmicas

o Estructura del contrato

Casos fortuitos y/o fuerzas mayores,
mantenimientos

Indexaciones

o Clausulas para contratos de
coberturqg eléctrica (energia y
potencia) a través de fuentes
térmicas

Clausulas contractuales
Riesgos contractuales

° Médulo

Contrato de cobertura eléctrica.
Energia y Potencia a través de
fuentes renovables

(2 horas cronolégicas)

Explorar contratos eléctricos renovables,
ventajas econémicas y sostenibilidad

» Contrato de cobertura eléctrica.
Energia y Potencia a través de fuentes
renovables

o Estructura del contrato

Casos fortuitos y/o fuerzas mayores,
tratamiento de las intermitencias

Indexaciones

o Clausulas para contratos de
coberturq eléctrica (energia y
potencia) a través de fuentes
renovables

Clausulas contractuales

Riesgos contractuales




@ Médulo

Contrato de cobertura eléctrica.
Certificados de energia limpia
(2 horas cronolégicas)

Entender el uso de Certificados de Energia
Limpia en contratos eléctricos.

e Contrato de cobertura eléctrica.
Certificados de energia limpia

o Estructura del contrato

Casos fortuitos y/o fuerzas mayores,
tratamiento de las intermitencias

Indexaciones

o Clausulas para contratos de
cobertura eléctrica de energia limpia
(CEL y IRECS)

Clausulas contractuales
Riesgos contractuales

@ Médulo

Esquema completo desde

la adquisicion de una
cobertura eléctrica hasta su
comercializacion

(2 horas cronolégicas)

Proveer una vision integral del proceso
de comercializaciéon de coberturas
eléctricas.

* Esquema completo desde la adquisicion
de una cobertura eléctrica hasta su
comercializacion

o Adquisicion de la cobertura eléctrica
o Venta de la cobertura eléctrica
Venta para suministro
Venta para comercializacion

o Contratos intermediarios entre
generadores y cargas

Clausulas

Retroalimentacion final
(2 horas cronolégicas)




me C

Experto

Pl

Tomas Reyes
Especialista en Contratos y Negociaciones
en el Mercado Eléctrico Méxicano
Ingeniero en Computacion por la UVM, con
Maestrias en Coaching Profesional y Liderazgo
Ejecutivo (Universitat de Barcelona), ademas de
diplomados en Big Data y Ciencia de Datos por la
UNIR.

Mas de 20 aiios en el mercado eléctrico mexicano
en desarrollo de negocios para mercados de energia y tecnologia. Especialista en
vision holistica y andlisis de datos para optimizar ingresos.

Desarrollé6 modelos de pronéstico de precios de energia en México con un margen
de error del 5 %.

Actualmente instructor de Inel Institute of Technology y Consultor Independiente y
CEO Fundador de Energia México

D

NOTA: INEL se reserva el derecho de modificar la plana docente, por motivos de fuerza mayor o
por disponibilidad del expositor, garantizando que la calidad del programa no se vea afectada.




Certificacion

Reconocimiento internacional:
Demuestra tu dominio técnico
con una certificacion respaldada
por una de las organizaciones
mads prestigiosas del mundo.

Mejores oportunidades
laborales:

Impulsa tu empleabilidad y
accede a puestos clave en
empresas lideres del sector
tecnologico e industrial.

(REDENTIAL -

— PROGRAM — Red global de expertos:

Unete a una comunidad
internacional de ingenieros y
participa en espacios de
colaboracion e innovacion.

Actualizacién constante:
Accede a formacidn técnica de
alto nivel y mantente al dia con
las Gltimas tendencias y avances
del sector.

Requisitos para acceder
a la doble certificacion:

Certificacion INEL: Certificacion IEEE

e Desarrollo de las evaluaciones e Entrega del trabajo final
con nota final igual o mayor a 14 e Formulario IEEE




Inversion
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e Aplican descuentos por
pago al contado

* Incluye acceso total al aula
virtual

* Incluye el costo de las
certificaciones oficiales

@

Inscripcion

(1) (2) (3)

Enviar el Ingresar sus datos Recibira las
comprobante de personales y de instrucciones para
pago a inel@inelinc. facturacion a el acceso al aula
com al realizar el https://bit.ly/ virtual, el contenido
pago. INEL_Matricula_PE del programa estard
El_07_26_1 disponible el dia de
inicio.

(8

Contacto

A A
ANGGE DURAN

Ejecutiva comercial:

(© (+51) 928 057 880

P4 anggeduran@inelinc.com g

wWE | Respondemos

tus consultas
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Capacitacion
corporativa

Nos alineamos contigo para disefiar un plan de capacitacion personalizado,
adaptado a tus objetivos, que potencie el talento de tu equipo y genere -
resultados medibles y de alto impacto en tu organizacion. ST XK
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Capacitacion personalizada
conforme a los requerimientos
de la organizacion

B A E—
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0 Modalidad online

O Eg_] sincrénica,

asincrénica o inhouse
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Mejora y retén el talento F

de tu empresa
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Impulsamos el talento
de tu equipo

A A
CONTACTO
CORPORATIVO
®© (+51) 949 217183
P corporate@inelinc.com

O

Respondemos tus
consultas
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https://www.linkedin.com/company/inelinc/posts/?feedView=all
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